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Bechtle Meets –
Privatanleger vor Ort.

Neckarsulm, 24. Oktober 2025



Du kannst ein Logo einfügen, indem du es anklickst, in die Zwischenablage 
kopierst (Strg + C), den Platzhalter auswählst und es einfügst (Strg + V)

Lösche das X, wenn du kein 
Partnerlogo verwendest

Einblicke in den 
Vertrieb – 
so gewinnt Bechtle 
Marktanteile.

Karina Fröhlich, Neckarsulm, 24. Oktober 2025



Vertrieb bei Bechtle 



M365 Teams Telefonie

2025

Juli 2023

Kundentermin am Bechtle Platz 1 

Januar 2025

• Abgabe unseres Angebotes für die Ausschreibung 

Juli 2024

• rechtssicheres Gutachten

• Datenschutzfolgeabschätzung

• Grobkonzept M365

2023 2024

September 2023

Discovery Workshop 

Dezember 2024

• Veröffentlichung des Verfahrens

• Bearbeitung der Ausschreibung 

Februar 2025

Feinkonzept      

• Rollout

• Schulungen

• Migration der vorhandenen Systeme 

Vertrieb bei Bechtle 



Zeit für 
Fragen.

https://www.instagram.com/bechtleag
https://www.linkedin.com/company/bechtle
https://www.youtube.com/user/bechtleag


Du kannst ein Logo einfügen, indem du es anklickst, in die Zwischenablage 
kopierst (Strg + C), den Platzhalter auswählst und es einfügst (Strg + V)

Lösche das X, wenn du kein 
Partnerlogo verwendest

M&A bei Bechtle – 
Vom regionalen 
Systemhaus zum 
europäischen Player.

Robin Ralli, Neckarsulm, 24. Oktober 2025



Bechtle ist im MDAX 

und TecDAX notiert. 

Mitarbeitende 

in 2024

15.801

1983 2024

Umsatz 

in 2024

6,31 Mrd. €

1983 2024

Geschäftsvolumen 

in 2024

7,95 Mrd. €

1983 20242021

Neue Bilanzierungslogik nach IFRS15 ohne Umsätze 

mit Standardsoftware (bechtle.com/ifrs15)

Nachhaltige 
Unternehmens-
entwicklung. 
Seit mehr als 
40 Jahren.



123 Akquisitionen in der Bechtle Historie.

2

1

2

3

2

3

4

8 

3 

4 4 

6 

5 

3 3 

5 

0 

3 3 

4 4 

2 

3 3 

4 

5 

8 

3 

2 

4 

7 

6 

4 

0

1

2

3

4

5

6

7

8

9

1
9
9
3

1
9
9
4

1
9
9
5

1
9
9
6

1
9
9
7

1
9
9
8

1
9
9
9

2
0
0
0

2
0
0
1

2
0
0
2

2
0
0
3

2
0
0
4

2
0
0
5

2
0
0
6

2
0
0
7

2
0
0
8

2
0
0
9

2
0
1
0

2
0
1
1

2
0
1
2

2
0
1
3

2
0
1
4

2
0
1
5

2
0
1
6

2
0
1
7

2
0
1
8

2
0
1
9

2
0
2
0

2
0
2
1

2
0
2
2

2
0
2
3

2
0
2
4

2
0
2
5

A
n

z
a
h

l
A

k
q

u
is

it
io

n
e
n

p
ro

 J
a
h

r

Gegründet 1983

2022:

Beginn der europäischen 

Akquisitionsstrategie

IP
O

Mergers & Acquisitions bei Bechtle



Umsetzung der europäischen Akquisitionsstrategie – Stand heute.

Mergers & Acquisitions bei Bechtle

UK + I Niederlande

Frankreich

Spanien
Italien

In Summe wurden im Zuge der europäischen Akquisitionsstrategie ca. 600 Mio. € Umsatz 

und 1.700 Mitarbeitende in den letzten 3 Jahren akquiriert.



Cultural Fit

Warum M&A bei Bechtle funktioniert.

Mergers & Acquisitions bei Bechtle

Dezentralität = 

Entrepreneurship

Bechtle Netzwerk Finanzielle Stärke



Ausblick & 
Herausforderungen.

Mergers & Acquisitions bei Bechtle



Zeit für 
Fragen.

https://www.instagram.com/bechtleag
https://www.linkedin.com/company/bechtle
https://www.youtube.com/user/bechtleag


Du kannst ein Logo einfügen, indem du es anklickst, in die Zwischenablage 
kopierst (Strg + C), den Platzhalter auswählst und es einfügst (Strg + V)

Lösche das X, wenn du kein 
Partnerlogo verwendest

Bechtle Meets 
Privatanleger vor Ort.

Martin Link und Bettina Schneider, Neckarsulm, 24. Oktober 2025



Präsentation der 
Bechtle AG.



Mehr als

15.600
Mitarbeitende

Bechtle im Überblick.

Vernetzte 

Dezentralität
Fördert unternehmerisches Denken

7,9 Mrd. €
Geschäftsvolumen 2024

Breites Portfolio

an zukunftsorientierten

IT-Produkten und 

Services

Ankeraktionär
Und verlässliche Dividendenstrategie

Internationalität
Präsenz in 14 europäischen Ländern und 

Unterstützung unserer Kunden weltweit

Nahe am Kunden
Starke Präsenz im Mittelstand und 

öffentlichen Sektor

Präsentation der Bechtle AG.



Multi-Channel-Strategie –
in 14 europäischen Ländern.

Präsentation der Bechtle AG.

Bündelung der Vertriebskanäle in 

den europäischen Ländermärkten 

in jeweils einer Hand.

• Stärkere Kundenbindung 

• Bessere Marktdurchdringung

• Positive wirtschaftliche Effekte 

durch effizientere Prozesse



Deutscher
IT Markt.

Nr. 1 der 
Systemhäuser
in Deutschland.

Präsentation der Bechtle AG.

Rang Unternehmen
Geschäftsvolumen(Mio. €) im Jahr 2024

 in Deutschland

1 Bechtle 4.587

2 Computacenter AG & Co. oHG 3.282

3 T-Systems International GmbH 3.000

…

40 Damovo Deutschland 100

Quelle: ChannelPartner 06/2025 und eigene Quelle, bitkom 07/2025, 

Federal Statistical Office 06/2024

Gesamtmarkt.
152,6 Mrd. € im Jahr 2024 (Hardware, Software und 

Dienstleistungen).

Hochgradig 

fragmentiert.
Rund 95.000 IT-Unternehmen auf dem deutschen Markt.

Prognose. Wachstum im Jahr 2025: +5,7 % und im Jahr 2026: +6,0 %.

https://www.channelpartner.de/article/4012344/ranking-der-grosten-it-dienstleister-die-top-25-systemhauser-in-deutschland-2025.html
https://www.bitkom.org/sites/main/files/2025-07/bitkom-itk-marktzahlen-juli-2025.pdf
https://www.bitkom.org/sites/main/files/2024-06/anzahl-itk-unternehmen-juni-2024.pdf


Aktie.



Stand: Oktober 2025, 126 Mio. Aktien

Aktionärsstruktur. 

Präsentation der Bechtle AG.

Übriger Freefloat

49,80% Familie Schick

35,02%

(Inkl. Gerhard und Ilse Schick Stiftung)

4,21%

Flossbach von Storch

10,18%
AGI

5,00%

Ankeraktionär

steht für 

Stabilität und 

Unabhängigkeit.



Dividende.

Präsentation der Bechtle AG.

45

55
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70 70

2020 2021 2022 2023 2024

Die konstante 

Dividende 

unterstreicht 

die Finanzkraft, 

Stabilität und 

das Vertrauen.

in € cent
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+26,2 %
Performance YTD zum 30.09.2025

771,11 %
Kursentwicklung seit IPO bis zum Stichtag 30.09.2025

4,9 Mrd. €
Marktkapitalisierung zum 30.09.2025

Aktie und Dividende.

Kursentwicklung seit Börsengang.



Nachhaltigkeit.



Bechtle Nachhaltigkeitsstrategie 2030.
Unsere vier strategischen Handlungsfelder.

ETHISCHES 

WIRTSCHAFTEN 

entspricht unserem 

Selbstverständnis.

Die Slides mit Experience Green werden 
für Präsentationen verwendet …

Nachhaltiger Umgang 

mit unserer UMWELT 

ist die Grundlage 

unseres Handelns. 

Die MENSCHEN, 

mit denen wir arbeiten, 

stehen für unseren 

Erfolg. 

Wir gestalten 

verantwortungsvoll 

die DIGITALE ZUKUNFT.



Zeit für 
Fragen.

ir@bechtle.com

www.menti.com
5549 4803

https://www.instagram.com/bechtleag
https://www.linkedin.com/company/bechtle
https://www.youtube.com/user/bechtleag
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