


OFFENTLICHER AUFTRAGGEBER.

3 In ZI' Sprachen fiir

offentliche Auftraggeber tatig.

ZI' 7 uberregional tatige

Competence Center.

E I N E Hochste Zertifizierungen und
. Public Konditionen bei iiber

Herstellern und Partnern.

DATA NTER 50

DIGITAL & MOBILE WORKSPACE, IT AS A SERVICE,

SOFTWARE DEFINED UND CLOUD-TECHNOLOGIEN

SIND DIE IT-THEMEN, MIT DENEN SICH OFFENTLICHE :

AUFTRAGGEBER IN DEN KOMMENDEN JAHREN ....................................................
BESCHAFTIGEN WERDEN. :

MULTI CLOUD PROVIDER



Der digitale Weg fur eine moderne

Verwaltung.

Digital transformieren - fiir eine smarte Verwaltung.
Die digitale Transformation stellt den Public Sektor vor zahlreiche
Herausforderungen. Die Biirger erwarten die Digitalisierung von
Verwaltungsprozessen, neue digitale Dienste und sicheren Zugriff
auf modernste Informations- und Kommunikationstechnologien.
Bechtle begleitet 6ffentliche Auftraggeber durch Workshops,
strukturiertes Anforderungsmanagement, Ist-Analysen sowie die

Modellierung von Losungsszenarien.

IT als Service beziehen - und IT-Management
optimieren.

Der PC-Arbeitsplatz inklusive Service zu einem festen Preis ist ein
Modell mit Zukunft. Die Kosten sind kalkulierbar, die IT-Leistungen
variabel am tatsdchlichen Bedarf ausgerichtet. Auf der Bechtle
Clouds-Plattform stellen wir Angebote bereit, die punktgenau ver-
rechnet werden. Als Outsourcing-Partner bietet Bechtle ausserdem
hoch standardisierte Managed Services vom Workplace bis zum Da-

tacenter.

Innovationen bewerten - und partnerschaftlich
entwickeln.

Digitalisierung in der offentlichen Verwaltung bietet Raum fiir Inno-
vation. Doch so vielfaltig die Moglichkeiten auch sind: Oftmals gibt
es fur eine Idee noch gar keine Losung in Form eines Service oder
eines Produkts. Gibt es fur ein Innovations- oder Beschaffungsvor-
haben keine am Markt vorhandene Leistung, konnen &ffentliche Auf-
traggeber im Dialogverfahren (BoB) eine Innovationspartnerschaft
mit geeigneten Unternehmen eingehen. Mit dem Ziel, gemeinsam

eine neue Losung zu entwickeln und zu etablieren.
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Weitere Informationen:
bechtle.ch

Vorwettbewerblich orientieren - im Dialog mit
Experten.

Egal ob Innovation oder klassische Beschaffung: Vor jeder Inves-
tition setzen sich unsere Kunden intensiv mit Moglichkeiten und
Alternativen auseinander. Bei der Suche nach der besten Lésung
unterstiitzen unsere IT-Business-Architekten mit konkreten Work-
shops zu Fokusthemen wie dem Arbeitsplatz der Zukunft, hybriden
Cloud-Szenarien oder dem Patientendossier. Gerade dann, wenn
Grundgedanken noch nicht ausgereift sind, ergibt es Sinn, eine Idee
im ,.geschitzten Raum” zu testen. Der Kunde bekommt auf diesem
Weg eine valide Einschatzung. Zugleich lernen wir als Dienstleister,

die Anforderungen und Ziele besser zu verstehen.

IT-Beschaffung biindeln - und Bestdande auf der
eigenen Plattform verwalten.

Immer haufiger schliessen sich offentliche Auftraggeber zu einem
Einkaufsverbund zusammen, um Service- und Beschaffungskosten
zu reduzieren. Bechtle blindelt Ressourcen bei der Angebotserstel-
lung zentral und punktet mit einer flachendeckenden regionalen
Betreuung. Auch in den Bereichen Service und Betrieb kénnen wir

regional, kantons- oder schweizweit Servicemodule erbringen.

Qualifizierte Beratung nutzen - durch IT-Business-
Architekten.

Auf dem Weg zur Digitalisierung in der offentlichen Verwaltung
steigt die Nachfrage nach Sparringspartnern. Bei Bechtle gibt es
IT-Business-Architekten - eigens ausgebildet und zertifiziert, um
zukunftsstarke IT-Strategien zu entwickeln. Fir den Public Sector
analysieren und evaluieren sie IT, nehmen aktuelle und kiinftige An-
forderungen auf und begleiten bei der Uberfiihrung in langfristige

Architektur-Bebauungsplane.


https://www.bechtle.com/ch/ueber-bechtle/public-sector

BECHTLE GRUPPE SCHWEIZ.

Bechtle ist IT-Systemhaus und Plattform fir IT-E-Commerce in einem. Und damit einmalig. Unser Ziel ist der Erfolg unserer Kunden. Dafiir bringen

wir zusammen, was sonst nirgends zusammenfindet: unmittelbare Kundennahe und zukunftsorientierte Informationstechnologie. Immer in der besten

Kombination von Menschen und Leistungen, Produkten und Spezialisten. Uberall, wo wir gebraucht werden: regional, dezentral, international.

11 STANDORTE.

I Baar

I Basel

I Bern

I Carouge

I Dibendorf
I Magenwil
I Morges

I Pratteln

I Regensdorf
I Rotkreuz
I St.Gallen

UNTERNEHMEN.

I Abissa, abissa.ch

I Acommit, acommit.ch

I Alpha Solutions, alphasolutions.ch
I ARP, arp.ch

I Bechtle Schweiz, bechtle.ch

I Bechtle direct, bechtle.ch

I Codalis, codalis.ch

I Solid Solutions, solidsolutions.ch

ZAHLEN & FAKTEN.

1 1989 gegriindet

1 Uber 1000 Mitarbeiter

I Dezidierte Public Teams

1 2019 lag der Public Umsatz bei
rund 135 Millionen CHF

I Offentliches Beschaffungsportal

I Bearbeitung von rund 100 Ausschreibungen
pro Jahr

I Nachhaltigkeit: Ecovadis zertifiziert

lhr starker IT-Partner.
Heute und morgen.
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